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Un dispositif d’information : Bi-média
magazine& e-magazine

16 300 exemplaires Papier,
soit 57 000 lecteurs Papier

Plus de 6 000 ex téléchargés,
soit 21 000 lecteurs supplémentaires
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portail web& newsletter

L’INFORMATION SUR MESURE & EN CONTINU
Actu triée par secteur - Cas Clients - Avis d’experts - etc...

www.solutions-logiciels.com

Par mois: 155 000 visiteurs, 550 000 visites, 1 260 000 pages

LA SELECTION HEBDOMADAIRE
En push sur plus de 35 000 décideurs

Publicité : 1 bannière horizontale + un encadré texte
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78000 décideurs
la diffusion moyenne du magazine dépasse 

ATTEINDRE LES DIRECTEURS INFORMATIQUES
ENVOI POSTAL GRATUIT & KIOSQUES & SALONS ET ÉVÉNEMENTS

& TÉLÉCHARGEMENT DU E-MAGAZINE

✔ ENVOI POSTAL sur base d’adresses qualifiées
✔ DISTRIBUTION aux visiteurs des principaux SALONS et ÉVÉNEMENTS IT
✔ TÉLÉCHARGEMENT de la version électronique
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le lectorat le plus ciblé DSI & responsables IT
Directeurs & responsables IT à 68%
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Lectorat : répartition par type d’entreprises
Grands comptes & Pme

I Entreprises > 1000

I Entreprises 100 - 1000

I Admin, collectivités locales

I Intégrateurs, partenaires

54%

7% 4%
35%
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Publicité classiqueou Cas Client
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En 2004, L’UCPA élabore un

Schéma Directeur des Systèmes

d’Information qui révèle un dé-

ficit d’intégration de son patri-

moine applicatif. Celui-ci consiste

en un ensemble hétérogène dans

lequel certains référentiels sont

dupliqués, avec des données non

synchronisées, présentes en dou-

blon. La nécessité d’adopter une

démarche d’intégration des don-
nées s’impose.

“Au départ, il était prévu d’acqué-

rir une plate-forme de type ETL,

rappelle Norbert Lacombe, res-

ponsable Informatique. Il s’agis-

sait de maintenir à jour des réfé-

rentiels de manière asynchrone

et d’alimenter les data warehouses

que nous voulions créer afin d’éla-

borer des tableaux de bord”.

La première étape du SDSI se

concrétise en 2006  par l’achat

d’une brique CRM. La DSI s’at-

tache à intégrer ce progiciel avec

les autres briques, notamment

Logitours, progiciel de vente de

l’éditeur Accovia, dédié au monde

du tourisme. Mais il s’avère bien-

tôt que différents types de flux

devront être industrialisés entre

les 2 applications, avec une syn-

chronisation en temps réel pour

éviter les doublons.

Renonçant à acquérir un produit

de type host to component, ce

qui limiterait le  périmètre de dé-

veloppement, la DSI se rapproche

du monde de l’intégration, en

quête d’un outil capable de faire

des transferts de type ETL comme

de type host to component – d’où

la prise de contact avec  Inter-

Systems.

Association loi 1901 sans but

lucratif créée en 1965, l’UC-

PA a pour vocation de per-

mettre au plus grand nombre

de jeunes d’accéder aux pra-

tiques sportives. Présente

dans 70 pays, elle  accueille

chaque année 250 000 sta-

giaires dans ses 139 sites,

dont 24 à l’étranger.Avec 850

salariés permanents et des

centaines de saisonniers,

l’UCPA réalise un C.A. annuel

de 136 millions d’euro.

À PROPOS DE L’UCPA

En quête d’une solution Transferts de données de type ETL, l’UCPA s’est laissée convaincre par la puissance

fonctionnelle de la plate-forme d’intégration Ensemble d’InterSystems – ce choix, adapté aujourd’hui  aux

besoins d’intégration technique de ses applications, lui permettra demain de créer des applications composites

pour évoluer à terme vers un environnement de BPM.

L’UCPA retient la plate-forme
Ensemble d’InterSystems
pour l’intégration de ses applications

“

INTÉGRATION D’APPLICATIONS

SOLUTIONS LOGICIELS • n°003 - juin / juillet 2008 5555

Plus d'information?
www.InterSystems.fr

ou appelez-nous au 
04 93 00 87 04
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La Solution
Très réactive, l’équipe d’InterSys-

tems développe en 24 heures un

prototype qui démontre la puis-

sance de son outil et la capa-

cité de la plate-forme Ensemble,

non seulement à satisfaire les at-

tentes de l’UCPA en matière de

transferts asynchrones d’infor-
mations, mais aussi à couvrir l’in-
tégralité des problématiques d’in-
tégration figurant dans le SDSI.

Très vite, l’UCPA retient la solu-

tion InterSystems  dont la prise

en main sera facilitée par la ri-

chesse fonctionnelle de l’outil.

Pragmatique, la DSI opte pour

une mise en œuvre progressive
d’Ensemble.

• le premier lot du projet d’inté-

gration porte sur les mises à jour
de type synchrone entre les pro-

giciels de CRM et de vente – pro-

jet qui se révèle conforme aux at-

tentes, tant en termes de délai

que de performances.

• Le succès de ce test conduit à

la montée en puissance de la

plate-forme : celle-ci sera donc

utilisée pour industrialiser tous

les flux à venir dans le cadre du

SDSI, ainsi que dans celui de tous

les futurs chantiers en découlant.

• Dans un second temps, il est

prévu de reprendre des interfaces

déjà élaborées pour les intégrer

dans la plate-forme.

Interconnecter
avec une dizaine
d’applications

L’UCPA, cantonnée au départ

dans une approche technique de

l’intégration à travers  la mise en

place de flux, veut à terme uti-
liser Ensemble pour interfacer
son logiciel d’achats de maté-

riels sportifs avec son progiciel

de Comptabilité et interconnec-
ter le sous-système d’informa-
tion pilotant l’activité d’externat

(le métier “Loisirs”) avec le sys-

tème d’information central (ré-

sultant de son activité “Va-

cances”), soit une dizaine d’ap-

plications.

Ainsi en 2008, la trajectoire des

travaux d’intégration du systè-

me d’information est passée par

la mise en place d’un annuaire
des produits conceptualisés et

commercialisés sur les 3 métiers

de l’UCPA : vacances, loisirs et

formation aux métiers du sport.

“Nous disposons, grâce à la cou-
verture fonctionnelle d’Ensemble,
d’un potentiel qui nous permet-

tra, une fois tous les flux concep-

tualisés et programmés, d’identi-

fier d’autres services applicatifs

métiers. Ceux-ci pourront ensuite

être assemblés pour créer des ap-

plications composites, dotant ainsi

l’UCPA d’un véritable environne-

ment de BPM”, conclut Norbert
Lacombe. �

Couvrir l’intégralité 
des problématiques d’intégrations

Work with InterSystems.
Not separate systems.

Connectez plus ef�icacement vos applications, processus et utilisateurs

Voyez nos démonstrations produits sur InterSystems.fr/Connecter
© 2008 InterSystems Corporation. All rights reserved. InterSystems Ensemble and InterSystems Caché are registered trademarks of InterSystems Corporation. Other product names are the trademarks of their respective vendors. 4-08 Work4

*Top 20 Year-End Best in KLAS Report. KLAS Confidential Information. © 2007 KLAS Enterprises, LLC. All rights reserved. www.healthcomputing.com/top_20

*Magic Quadrant for Application Infrastructure for Composite-Application Projects, 2Q07 Massimo Pezzini, Michael Barnes, Kimihiko Iijima, David Gootzit, Yefim V. Natis, Daryl C. Plumer, Jess Thompson, Dale Vecchio, Janelle B. Hill, Simon Hayward. June, 7, 2007.

Quel que soit votre secteur d’activité, InterSystems  Ensemble

relie  vos  applications,  vos  processus métiers et vos organisations

deux fois plus rapidement et plus efficacement que tout autre 

produit d’intégration.

InterSystems Ensemble® s'adresse aux entreprises et admini-

strations de toutes tailles pour réaliser leur projet d’intégration quel

qu’il soit (EAI/ESB/ETL/BPM).  

Du projet d’envergure nationale avec plusieurs milliards de

messages par an, jusqu’à l’entreprise qui connecte simplement quel-

ques applications, InterSystems Ensemble s’installe en moins d’une

heure et est optimisé pour les plates-formes les plus répandues

(Windows, Unix, Linux).

InterSystems Ensemble est la seule plate-forme d'intégration

véritablement unifiée du marché et s’est classé numéro 1 des moteurs

d’interface  en  2006  et  en  2007  (rapport KLAS) et reconnu par

le Gartner Group comme leader et innovant sur son marché.

Grâce à son approche ‘composants’ inédite, au support d’un

grand nombre de standards (BPEL, XML, Web Service, Soap,…),

et à sa riche bibliothèque de composants, Ensemble permet la mise

en place et la gestion des processus métiers et des processus d'inté-

gration simplement et rapidement, tout en amenant votre système

d’information vers les architectures orientées services (SOA).

Doté d’une très large couverture fonctionnelle, InterSystems

Ensemble s’avère en production d’une robustesse et fiabilité éprou-

vée, et offre un niveau de performance inégalé à ce jour.

Toutes ces caractéristiques apportent aux utilisateurs

d’Ensemble un retour sur investissement rapide.

Depuis 30 ans, InterSystems est le partenaire technologique

privilégié d’entreprises leader dans leur domaine et qui font 

confiance à la fiabilité, aux hautes performances et à l’innovation des

solutions InterSystems.

*

* Travaillez avec InterSystems, pas avec des systèmes séparés

Communiquer sous la forme d’une annonce classique ou bien d’un “Cas Client Sponsorisé”

magazine & on-line
Notre prestation pour le Cas Client Sponsorisé : mise en page dans le magazine et mise en ligne sur

http://www.solutions-logiciels.com/solutions.php
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2011
Tarifs Septembre 2011 l Advertising rates September 2011

Publicité Magazine - Prix par parutions - Tarif Brut HT - euros lPrint Advertising - Cost per issue - Gross rate - euros

TARIFS RATES 8 à 10 parutions 4 à 7 parutions 2 à 3 parutions 1 parution
8 to 10 issues 4 to 7 issues 2 to 3issues 1 issue

Emplacements intérieurs
Page standard Full page Standard 2 250 2 500 2 750 2 950
Page (premiers rectos) Full page (First pages, Right hand) 3 000 3 250 3 500 3 750

Demi-page standard Half page Standard 1 200 1 350 1 500 1 700
Demi-page (premiers rectos) Half page (First pages, Right hand) 1 700 1 850 2 000 2 150
Quart de page standard Quarter page Standard 850 925 1 000 1 075

Couvertures
2e de couverture Inside Front Cover 3 750 3 900 4 100 4 300
3e de couverture Inside Back Cover 3 000 3 250 3 500 3 750
4e de couverture Back Cover 4 875 5 100 5 300 5 500
1ère de couverture 9 500
(Contacter la Publicité pour connaître le “Package” complet)

Encarts
(Droit d’asile. Nous contacter pour les frais techniques)

2 pages 3 000

4 pages 4 500

8 pages 6 000

Au-delà, nous contacter.
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2011
Tarifs Septembre 2011 l Advertising rates September 2011

Publicité Web - Prix forfaitaires - Tarif Brut HT - euros l Digital Advertising - Flat fee - Gross rate - euros

TARIFS RATES
BANNIÈRES BANNERS
2 semaines de diffusion Rotation générale ROS 600
Semaine supplémentaire 250
Formats de Bannières : Leaderboard (728*90) - Pavé (300*250) - Skyscrapper (120*600)

NEWSLETTER
Sponsoring d’une Newsletter hebdomadaire 600
La newsletter est hebdomadaire - Contacts 35 000 (au 1er juillet 2011) - The newsletter is weekly sent to 35 000 (July 1st, 2011)

Sponsoring : 1 bannière 728*90 + 1 encadré texte de 200 caractères en tête de la newsletter
Sponsoring : a banner 728*90 + 1 box with text 200 signs, in the Top of the newsletter

E-MAILING
3 000

Envoi de votre document (fichier HTML) sur notre base : 35 000 (au 1er Juillet 2011) - Your HTML file is sent to our Base : 35 000 (July 1st, 2011)

LIVRES BLANCS WHITE PAPERS
Durée : 1 an 1 year 980
Mise en ligne et promotion de votre Livre Blanc sur 2 sites web : solutions-logiciels.com et programmez.com - Transmission des coordonnées des demandeurs.
Your White paper is on line & promoted on 2 web sites: solutions-logiciels.com et programmez.com - Transmission of the registred adresses
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Jean KAMINSKY, Directeur Général
jk@solutions-logiciels.com
Tél : 33 (0) 1 41 77 16 03

Stéphanie KHALIF-VENNAT, Directrice du développement
stephanie@solutions-logiciels.com
Tél : 33 (0) 1 74 70 48 91
Mobile : 33 (0) 6 15 08 37 00

Fax : 33 (0) 1 41 77 16 04

KNOW sarl • 21, rue de Fécamp - 75012 PARIS-FRANCE


